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Ouvir os clientes e entender o conceito de elasticidade econbmica é mais
importante do que vocé imagina na hora de tomar decisdoes referente ao preco do seu
produto. Somente conhecer as leis da oferta e demanda, pode restringir seu

entendimento quanto ao funcionamento do mercado.
Conhecendo a elasticidade do produto que vocé vende, mais do que vocé saber o
gue ocorrera com a demanda dele em situacoes ruins, vocé sabera se suas vendas serao

muito ou pouco afetadas.
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Ou seja, cabe a ela a possibilidade de nao so avaliar, mas também de medir a
reacao de compradores e vendedores em resposta as mudancas de preco, entre outras
variaveis

Sao trés tipos de elasticidade mais comuns e que te ajudarao a entender o
comportamento do consumidor. Sao eles:




-
Elasticidade

1) Elasticidade-preco da demanda

Essa elasticidade é responsavel por medir a reacao que os consumidores terao
frente a uma mudanca no preco de um determinado bem ou servico.

Preco 1
em R$

10

210 Quantidade

Em milhdes de unidades
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Observe que na curva tem dois momentos: M1 e M2.

Em M1, o bem esta custando RS6,00 (como mostra a linha pontilhada horizontal
mais baixa), e a quantidade demandada é de 10 milhdes de unidades.

Em M2, o bem passou a custar R$10,00, e a quantidade demandada caiu para 9
milhdes de unidades. Isso era esperado; afinal, quando o preco sobe, a quantidade
demandada cai. Analisando mais a fundo, vemos que o preco aumentou 67% (de RS6 para
RS10) e isso causou uma queda de 10% na quantidade demandada (de 10 para 9
milhoes).

Vocé percebeu que mesmo o preco subindo muito, a quantidade demandada nao
caiu tanto assim?
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1) Elasticidade-preco da demanda
Esses bens podem ser classificados como:

Elasticos: aqueles produtos que sao muito sensiveis as alteracdes de preco, geralmente
nao muito essenciais (bens supérfluos).

Inelasticos: aqueles que o consumidor nao é muito sensivel quanto a quantidade que ele
ira comprar em caso de uma mudanca em seu preco. Geralmente € um bem essencial e
com poucos substitutos.
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Mas para podermos afirmar se uma demanda é elastica ou inelastica em relacao
ao preco, precisamos aprender, finalmente, a calcular a elasticidade-preco da demanda.

Elasticidade Preco da Demanda = Variacao % da quantidade demandada
Variacao % do preco

Elasticidade Preco da Demanda = -10%
66,67%

Elasticidade Preco da Demanda= - 10 = -0,1492
66,67

- =
7
) iy
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Outro exemplo, imagine que um consumidor gasta mensalmente a mesma quantia
(RS 100,00) com leite e com palmito. Se ocorrer um aumento de 10% no preco de ambos,
a queda no consumo deles sera igual? Certamente que nao!

Isso pode ocorrer por alguns motivos:

Disponibilidade de substitutos: Quando um produto tem poucos substitutos, como o sal
de cozinha ou arroz por exemplo, as pessoas nao compram muito menos caso O preco se
altere, afinal, eles nao tém como substitui-lo facilmente. Ja quando esse produto tem
muitos substitutos, fica facil para os consumidores trocarem para o concorrente quando o
preco do seu produto sobe, por exemplo.
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Essencialidade do bem (se eles sao essenciais ou supérfluos): quanto mais essencial
aquele bem, menos sensivel sera sua demanda caso o preco do produto se altere.
Tomando outros exemplos, o leite é visto como um bem essencial pela maioria da
populacao, sendo que o consumidor pode até reclamar do preco no mercado, mas
dificilmente ira diminuir muito o consumo do produto em caso de alta no seu preco,
diferentemente de uma cerveja artesanal, que o consumidor com certeza pensara duas
vezes se comprara ou nao.
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Participacao no orcamento: quanto maior a fatia da renda gasta em determinado produto,
mais sensivel (elastico) ele é caso o preco se modifique. O exemplo contrario também é
verdadeiro: produtos como balas, chicletes, etc. sao inelasticos, pois mesmo que o preco
deles mude bastante, o efeito sobre a decisao do consumidor em comprar menos desses
itens sera baixo, ja que o peso dessa compra no orcamento do consumidor continua

sendo muito pequeno.
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2) Elasticidade-preco da demanda cruzada

Essa é responsavel por medir a variacao percentual na quantidade demandada por
um bem dado uma variacao percentual no preco de outro produto. De acordo com o
resultado, os bens podem ser classificados como:
Bens substitutos: o aumento do preco de um produto gera um aumento da demanda de
seu concorrente. Por exemplo, caso o consumidor seja indiferente em consumir manteiga
ou margarina, ele consumira o bem que possuir menor preco.
Complementares: Pense que ocorreu um aumento nas vendas de café soluvel. Faz
sentido esperar que isso faca com que ocorra, por serem bens complementares, um
maior consumo de acucar, nao € mesmo?
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3) Elasticidade-renda da demanda

Ja a elasticidade-renda da demanda ira medir a mudanca da quantidade que o
consumidor ira comprar caso a sua renda seja alterada. Dessa forma, temos dois tipos de
bens:

Bem normal: quando a demanda por um produto aumenta a medida que a sua renda
seja maior. Dessa forma, o crescimento da renda de trabalhadores provoca aumento na
compra de roupas, por exemplo.

Bem inferior: nesse caso, a demanda do bem ira se reduzir a medida que haja um
aumento na renda do consumidor. Um exemplo que pode ser destacado é a diminuicao
do uso de transportes publicos por esse mesmo trabalhador quando tem sua renda
aumentada.
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Importancia da elasticidade nos negdcios

Um empresario que pensa em seu negocio para sempre tomar as melhores
decisdes, deve com certeza estar atento aos tipos de elasticidade, pois dessa forma ele
podera tornar seu negdcio muito mais rentavel ao levar em consideracao a forma com
gue uma modificacao no preco de seu produto ou servico ira alterar a sua demanda
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Além disso, sera possivel verificar como essa alteracao de preco afeta a demanda
de bens relacionados a ele (os bens complementares, como falamos). Por fim, podera ser
visto também como que a mudanca na renda do seu publico-alvo ira se refletir no
consumo dos produtos ou servicos da sua empresa.

Dessa, forma, irao possibilitar uma melhor precificacao dos seus
produtos/servicos, um pensamento mais estratégico da empresa e, além disso, um estudo
do seu mercado de forma mais fundamentada a partir do entendimento do
comportamento do consumidor.




Elasticidade Preco da Oferta

Recebe o nome de elasticidade-preco da oferta a alteracao percentual na
guantidade oferecida, que ocorre em resposta a uma variacao de 1% no preco de certo
bem ou servico. Ela medira o grau de sensibilidade da quantidade oferecida perante
variacdes no preco.

A elasticidade-preco da oferta é util para verificar o quao sensivel o fornecimento
de um bem apresenta-se diante de uma mudanca de preco: quanto maior a elasticidade-
preco, os produtores e vendedores mais sensiveis estao as mudancas de preco.




- ________________________________________________________________________________________________________________________
Elasticidade Preco da Oferta

Um cenario de elasticidade-preco elevado sugere que quando o preco de um
determinado bem sobe, os vendedores irao fornecer uma quantidade bem menor do
bem que produzem; quando o preco do mesmo bem cai, os vendedores passarao a
ofertar quantidades bastantes superiores do mesmo bem.

Se a elasticidade-preco for muito baixa, a situacao sera exatamente oposta, ou
seja, que as mudancas nos precos exercem pouca influéncia sobre a oferta.
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Um cenario de elasticidade-preco elevado sugere que quando o preco de um
determinado bem sobe, os vendedores irao fornecer uma quantidade bem menor do
bem que produzem; quando o preco do mesmo bem cai, os vendedores passarao a
ofertar quantidades bastantes superiores do mesmo bem.

Se a elasticidade-preco for muito baixa, a situacao sera exatamente oposta, ou
seja, que as mudancas nos precos exercem pouca influéncia sobre a oferta.

Dependendo do comportamento das variaveis presentes no calculo da
elasticidade-preco da oferta, esta pode se apresentar de varias maneiras, a saber:
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- oferta unitaria - a elasticidade-preco da oferta unitaria (igual a 1) quando a uma
variacao de 1% no preco, corresponde a uma variacao de 1% na quantidade oferecida.

- oferta rigida - ocorre oferta rigida quando a uma variacao de 1% no preco corresponde
uma variacao inferior a 1% na quantidade oferecida.

- oferta elastica - verifica-se uma situacao de oferta elastica quando a uma variacao de
1% no preco correspondente a uma variacao superior a 1% na quantidade oferecida.
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Constituem casos extremos da elasticidade-preco da oferta a oferta infinitamente
elastica, cujo grafico € uma simples linha horizontal, partindo de algum ponto da grandeza
preco.

O extremo a esta situacao é chamado de oferta perfeitamente rigida, onde a
guantidade oferecida nao responde a variacdoes de preco. Seu grafico constituira uma
linha perpendicular partindo de um ponto qualquer da grandeza quantidade.
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Elasticidade Preco da Oferta - Elastica
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Elasticidade Preco da Oferta Rigida
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Para melhor compreensao do significado das variacoes na elasticidade-preco da
oferta, bem como suas outras formas, € sempre importante notar que:

Se EPO > 1, entao a oferta é elastica (uma oferta é sensivel a variacdes de precos)

Se EPO =1 entao a oferta € elastica unitaria

Se EPO < 1, entao a oferta é inelastica, ou rigida (uma oferta nao-sensivel a variacoes de
precos)

E sempre importante ignorar o sinal negativo quando se analisa a elasticidade de
precos, sendo as EPOs sempre positivas.
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